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Plataforma IoT hardware-agnostic para la gestión y 
automatización de explotaciones agrícolas
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Problema actual de la industria
Fragmentación tecnológica en el agro

Logo de la empresa

• Explotaciones tecnificadas operan con múltiples sistemas aislados

• Baja interoperabilidad entre hardware y software

• Alta complejidad de integración y costes de adopción

• Dificultad para medir el ROI de la digitalización

La digitalización agrícola actual es costosa, fragmentada y difícil de escalar.
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Nuestra Solución/Producto y tecnología
Co-Farmer: plataforma modular de digitalización agrícola

Logo de la empresa

• Plataforma SaaS IoT hardware-agnostic
• Integración de sensores, automatización y datos operativos
• Adopción progresiva basada en pilotos
• Escalabilidad por módulos y casos de uso
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Tecnología

Logo de la empresa

• IoT multi-protocolo (LoRaWAN, Zigbee, Modbus, APIs industriales)
• Plataforma software modular (microservicios + APIs)
• Analítica de datos y automatización
• Preparada para IA y robótica
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Mercado

Logo de la empresa

• Mercado global AgTech: >18.000 M$
• Crecimiento anual: ~15–20%
• Segmento inicial: CEA y explotaciones tecnificadas
• Tendencias: sostenibilidad, eficiencia operativa, interoperabilidad
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Competidores y ventaja competitiva

Logo de la empresa

Competidores
• Startups: OpenRemote, ForFarming
• Corporates: AgriERP, soluciones propietarias
Diferencial Enkitek
• Hardware-agnostic
• Modularidad
• Menor coste de adopción
• Enfoque operativo (no solo tecnológico)
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Tracción
Validación y tracción inicial

Logo de la empresa

• Pilotos en viñedos, invernaderos y microgreens

• Primeros clientes y pipeline comercial

• Casos de uso validados: monitorización, automatización, reporting

• Feedback positivo sobre interoperabilidad y ROI
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Modelo de negocio
Modelo SaaS B2B

Logo de la empresa

• Ingresos:
o Suscripción SaaS
o Fee de integración
o Módulos avanzados

• Cliente objetivo:
o operadores tecnificados
o integradores AgTech

• Estrategia: piloto → SaaS → expansión modular
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ESCALABILIDAD / ROADMAP
Estrategia de crecimiento

Logo de la empresa

Producto
• Consolidación de Co-Farmer
• Módulos avanzados (analítica, automatización, IA)
Mercado
• España → Europa → proyectos piloto internacionales
Go-to-market
• Partners e integradores
• Casos de referencia
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Equipo

Logo de la empresa

• Víctor Cantón – CEO
Telecom Engineer & MBA, experiencia en IoT y AgTech

• Víctor Pechobierto – IoT & Systems Engineer
Desarrollo IoT, integración y automatización

• Advisors y partners sectoriales
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FINANZAS
Proyección financiera

Logo de la empresa

• Modelo SaaS con crecimiento progresivo
• Objetivo break-even: 2026
• ARR objetivo: ~0,5–0,6 M€ en 2026
• Escenario de crecimiento basado en expansión modular
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RONDA
Ronda seed y uso de fondos

Logo de la empresa

Objetivo
• Ronda seed en curso
Uso de fondos
• Acelerar el crecimiento de las ventas
• Mejora de producto y operativa
Objetivo estratégico
• 5–10 clientes de referencia
• Escalado del producto
• Validación del modelo SaaS
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Datos de contacto

Victor@enkitek.eu

+34 623 342 375
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La Incubadora de Empresas de Alta Tecnología
del sector Agroalimentario
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