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Problema actual

RECURSOS HÍDRICOS 

CONTAMINADOSESCASOS

CAMBIO CLIMÁTICO INCREMENTO POBLACIÓN MUNDIAL
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Nuestra Solución/Producto y tecnología

Soluciones para el tratamiento de aguas utilizando
tecnología de biorreactor de membrana por filtración pasiva

Las membranas permean por gravedad el agua a tratar. Esto implica:
- Gran calidad del permeado libre de virus y bacterias
- Bajo mantenimiento. Al permear por gravedad trabaja a baja presión y las membranas no se ensucian
- Bajo coste. Al no incorporar elementos mecánicos, se reduce el coste de adquisición  

TECNOLOGÍA DE FILTRACIÓN PASIVA

7 MVP | TRL 6 3 MVP | TRL 4 1 MVP | TRL 2

Regeneradora de aguas residuales 
basada en tecnología MBR

Regeneradora de aguas de
riego/superficiales/pozo/grises

basada en tecnología MBR

Módulo de membranas para 
convertir depuradora compacta 

existente en regeneradora de agua
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Demo - Videos - Competidores

vs
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Demo - Videos - Competidores
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Alfa Laval LowResist Mini module



TÍTULO COMPLETO
DE LA PRESENTACIÓN
___________________________________________________________________

01

Competidores y ventaja competitiva

Solo se puede instalar en interiores

Presenta un mayor coste de adquisición

Genera más lodos

Presenta mayor consumo eléctrico

Requiere más mantenimiento

vs

Se puede instalar en interiores, exteriores y soterrar

Presenta un menor coste de adquisición

Genera menos lodos

Presenta menor consumo eléctrico

Requiere menos mantenimiento
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Competidores y ventaja competitiva

No apto para aguas de riego contaminadas                                                          
(p. ej. mezclada con agua de depuradora)

No puede almacenar agua en caso de corte de suministro

No elimina las bacterias ni quistes de protozoos.                                                                   
La luz UV inactiva solo las bacterias, pero siguen presentes en la salida

Eliminación parcial de microcontaminantes (0,5 kg de GAC)

No elimina la cal

Proporciona la presión de la red de riego

No retiene la totalidad de microplásticos (Prefiltro 25 micras)

No oxígena ni ozoniza. No genera efecto desinfectante residual

No permite la adición de productos químicos para limpieza de 
las tuberías de la vivienda

vs

Apto para aguas de riego contaminadas                                               
(p. ej. mezclada con agua de depuradora)

Puede almacenar agua en caso de corte de suministro

Elimina todos los patógenos gracias a su tren de tratamiento                
GAC ➔MF ➔ O3➔ UV ➔ GAC➔ Polifosfato

Eliminación total de microcontaminantes (5 kg de GAC)

Transforma la cal calcita ➔ aragonita (No forma incrustaciones)

Incorpora bomba de salida para ajustar la presión de salida

Gran retención de microplásticos (membranas MF 0,2 micras)

Oxigenación + ozonización 20 g O3/m3 + UV.                                  
Genera radicales libres para eliminación de materia orgánica disuelta

Permite la adición de productos químicos para limpieza de las 
tuberías de la vivienda



TÍTULO COMPLETO
DE LA PRESENTACIÓN
___________________________________________________________________

01

Competidores y ventaja competitiva

Pensado para I+D

Presenta un mayor coste de adquisición

No apto para el sector doméstico

?

vs

Diseñado para fines comerciales ➔ Escalable

Presenta un menor coste de adquisición

Apto para mejorar depuradoras existentes

Bajo mantenimiento. 
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¿Qué hemos conseguido? 

Métricas creíbles y demostrables
- Facturación 2025: 60K€
- Clientes activos: Ver gráfico inferior.

Tasas de crecimiento. Tracción y validación de mercado
- 8 MVP bluetorpedo | 4 MVP wtu | 2 MVP MBRretro
- Carta intenciones aliaxis: Ver figura dcha. 

KPIs de validación, de crecimiento y de relación con público objetivo
- Nº Uds vendidas
- Nº Uds solicitando mantenimiento
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¿Cómo lo hemos conseguido? 

¿Cómo lo hemos conseguido?
Boca a boca | Early adopters | Partners estratégicos |Página web de reciente creación (T1 2026) | Facturación propia

Modelo de negocio
B2C para primeros MVPs. B2B en segunda fase apoyándonos en partners comerciales y distribuidores agrupados por 
zona geográfica

Detalles de gastos de marketing, partners, etc.
Sin gastos significativos



TÍTULO COMPLETO
DE LA PRESENTACIÓN
___________________________________________________________________

01

¿Cómo escalarlo?

Viviendas no conectadas

al alcantarillado
ZONA

TAM 15.000.000 UE

SAM 1.500.000 UE

SOM
10.000

CLIENTES REALES
ESPAÑA
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Hoja de ruta - Productos

2027

Marcado CE

Definición de gama de productos

Early adopters x10

Optimización de control (SEQUETROL)

Industrializar módulo de membranas

Definición de alianzas estratégicas

2028 2029 2030 2031

Marcado CE conseguido ➔ GO TO MARKET

Activar plan de marketing

Ventas bluetorpedo x60

Feedback de clientes: Mejora de producto

Ventas bluetorpedo x150

Ventas bluetorpedo x200

Ventas en otros mercadosVentas bluetorpedo x100

Incorporación 

montador/operario

Incorporación 

montador

Incorporación 

montador
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JAGL Ph.D. MBA

CEO | FULL TIME

AFF Ph.D.

FUNDADOR 

CFO | PART TIME

JALC

ASESOR FISCAL

EXTERNO | PART 
TIME

MRP Ph.D.

FUNDADOR

CTO | PART TIME 

CARP

PRODUCT MANAGER 
FULL TIME

MONTADOR

OPERARIO

01 2027

MONTADOR

02 2029

MONTADOR

03 2030

DPR Ph.D.

FUNDADOR

ASESOR 
CIENTÍFICO PART 
TIME

JGR

FUNDADOR

ASESOR FINANCIERO       
PART TIME

ADMIN 01

2028

EDC

Ph.D.

2027

INGENIERO 
PROCESOS 01

2028

Equipo
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Financiación

Personal
25%

Marcado CE 
10%

CAPEX
30%

Go to market
25%

OPEX
10%

Destino de los fondos

300 k€                                            1ª FASE

Estado de financiación actual: Pre-Semilla
Rondas de financiación previas: Ninguna
Ronda de financiación: dilutiva - equity
Lead Investors: Venture Capitals - Corporate VCs

150-300 k€                                    2ª FASE

Ronda de financiación: No dilutiva

01

EQUIPO IMPLICADO EN EL PROYECTO
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Hoja de ruta

EBITDA POSITIVO AL TERCER AÑO
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Datos de contacto
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La Incubadora de Empresas de Alta Tecnología
del sector Agroalimentario
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