


Tecnologia validada, protegida y lista para escalar

S 95%

Patentes Publicaciones cientificas Reduccion certificada
registradas. internacionales de carga microbiana.

La tecnologia ha sido
validada por
entidades externas de

UCAMHiTech

SPORT & HEALTH INNOVATION HUB

. CENTRO NACIONAL DE TECNOLOGIA
referencia como: Y SEGURIDAD ALIMENTARIA

El riesgo principal ya no es tecnologico. El reto ahora es escalar ventas, canal y recurrencia.




Traccion real antes de escalar

O Fruta y verdura

Clientes activos en Espana y distribucion en Latinoamerica.

200K €

Facturados en 2025 & 0 Equipo comercial.

La demanda existe antes & Olnversién en marketing.
antes de haber activado la

estructura comercial. & 100% Traccién orgénica.

La demanda existe antes de haber activado una estructura comercial.




Pipeline comercial real y despliegue por verticales

Verticales activas:

Grupo Huevos ‘ﬁ ® )
- Hortofruticola Guillén e BOLLO Gambin) ’
. Avicolo BlRALRRE Como escalamos
- Carnico
- Pescado @ Validamos una vertical con

. Panader
Anasena una gran cuenta.

Verticales en validacion: ® Convertimos esa validacién

- HORECA . .

* Quesos en referencia comercial.

- Bodegas . ) S

: semsg ‘ _ @ Activamos distribuidores para

N /FRIMANCHA montesano

. Confiterias escalar esa vertical.

@ Repetimos el modelo en
nuevas verticales

Verticales en Pipeline:

* Frutos secos
* Retail
* Logistica refrigerada

Validamos, referenciamos, distribuimos y repetimos: asi convertimos verticales en ingresos recurrentes.




Road to 2030

2026 2027 2028 2029 2030

300K 1,2 M€ 2,8 M€ 5 M€ 7M€

* 100 K orgdnico » 200 K orgdnico * 400 K orgadnico * 600 K orgdnico - SERIE A

* 0 € ebitda * 100 K ebitda * 450 K ebitda 1,2 M€ ebitda « 2,2 M€ ebitda

* +1 distribuidor * +4 distribuidores * +4 distribuidores * +10 distribuidores

A A

N4 N4

Verticales
L Carne LFyV @ Setas Confiterias
£F Pescado ¢33 Flores 8 Vinos & Panaderias
(® Huevos @ HORECA & Frutos secos Quesos




Uso de fondos orientado a generacion de ingresos

Capital para convertir validaciones en ingresos recurrentes y escalar el canal comercial

Distribucion de la ronda Impacto esperado en 12-18 meses
407% EqQUIpO // Ventas, técnico y operaciones 6 distribuidores

257 Marke’ring // Generacion de demanda y ferias +3-5 verticales activas
20% Produccién // Equipo para pilotos e implantaciones Red comercial estructurada
15% Operaciones // Canal y desarrollo de distribuidores Reduccion del ciclo de venta

No financiamos experimentacion: Financiamos equipo, despliegue y canal para acelerar ventas.




La oportunidad de inversion

Términos de la ronda Queé financia esta ronda

300K€ Ronda » Escalado comercial. Equipo para sistematizar la captacion de

clientes industriales.
275M€ Pre-money * Despliegue operativo. Capacidad para ejecutar pilotos e

10’710/0 Equity implantaciones a escala.
* Desarrollo de canal. Activaciéon de distribuidores nacionales e
2030 Objetivo Serie A internacionales.
25-35 M€ Valoracién objetivo Serie A * Recurrencia. Captura de consumibles y expansion dentro
de cuenta.

x8-x12 Potencial retorno

La ronda acelera un modelo ya validado: convierte traccion en escala, canal y recurrencia.

4



Equipo preparado para escalar una tecnologia ya validada.

Incorporaciones previstas con la ronda

“1/ A s
i
JUANJO CARAVACA ANTONIO SOTO ROSA MIRAS VALENTIN TUREGANO JULIO LOPEZ JUAN LUIS C.
Founder & CEO Founder & CPO CFO Ejecutivo Internacional Director Comercial Marketing
Ingeniero Agricola, auditor de Calidad y Grado de Ingenieria Informatica y de Aldrtora ¥ contrallerfinancierade Mas de 25 anos de experiencia en Licenciado en Ade, 9 anos como Diplomado en RR.LL.
Fundador de KeepCool. Ha desarrollado Gestion. Mas de 20 anos de experiencia gilipoimuttinacianal canimaside desarrollo de negocio y expansion responsable del area comercial de Fundador y CEQ de
8 nuevas patentes, siendo el en compras, produccion y logistica. anos de experiencia. comerical. Directivo en Agrofresh, 1V, HispatecTrack +1ano en Fresh [() Lemonside Creative Solutions.
responsable de innovacion Tecnidex y Agrosustain impulsando empresa de business inteligence como
del proyecto. proyectos a nivel internacional. business developer en Europa.
Y7 - K o . Q : 233 i = N\, .
AR Zambu & @=m=  Deloitte. Agro Qv spatec lemonside
FECOAM S * 4 % \..,___-______,_../"' PRAMAC R agrointeligencia

Mas de 100 anos de experiencia acumulada en tecnologia alimentaria, operaciones industriales, desarrollo internacional y escalado comercial.




¢ Porqué invertir ahora en KeepCool?

€ Catalizador legal claro en 2026-2027.
Q Tecnologia validada y protegida.

@ Traccién real sin estructura comercial.

keepcool

Q Pivote desde agro hacia toda la industria alimentaria. fresher for longer

Q Modelo con venta, consumibles y potencial renting/leasing.

Q Capacidad productiva instalada. Juanjo Caravaca - CEO

| 615107 766
& Ronda orientada a ventas, no a I+D. juanjo.caravaca@keep-cool.es
@ Entrada a 2,5M€ pre-money con potencial x10. www.keep-cool.es

KeepCool estda en el punto de inflexion entre validacion técnica y escalado comercial.
La oportunidad no es solo tecnologica: Es de timing, regulacion, ejecucion y retorno.




